
   

  

 

 

 

 

 

 

 

  

 

 

 

SIE MÖCHTEN IHRE STÄRKEN ALS STRATEGE UND MACHER AUSSPIELEN? 

Wie wäre es hiermit?! 

✓ kollegiales Teamklima ✓ verantwortungsvolles Mitgestalten 

✓ Weiterbildungs- und Entwick-

lungsmöglichkeiten 

✓ eigenes Tätigkeitsfeld als „Spielwiese“, um  

strategische Ideen zu prüfen und umzusetzen 

✓ positive Fehlerkultur ✓ Spaß, Teamevents und Fitness in der Firma 

  

IHRE AUFGABEN: 

▪ Sie analysieren, prüfen und überarbeiten unsere Vertriebsprozesse und „übersetzen“ 

diese in unser ERP-System 

▪ Sie übernehmen die Verantwortung einer eigenen Produktsparte innerhalb unseres  

Container-Verkaufs-Teams, um Prozesse und Verkaufsabläufe praxisnah auszutesten 

▪ Sie begleiten und leiten Software-Updates hinsichtlich der Unternehmensworkflows 

▪ Sie handeln und verhandeln eigenständig innerhalb eines definierten Budgetrahmens 

IHR PROFIL: 

▪ Sie haben IT-Kenntnisse und verfügen über tiefgreifende Vertriebserfahrungen, zum Bei-

spiel im Bereich Wirtschaftsinformatik oder Vertriebssteuerung 

▪ Sie verfügen über eine analytische Denkweise sowie wirkungsvolle Kommunikationsfä-

higkeiten, die sie zielgerichtet einbringen  

▪ Sie können eigenverantwortlich arbeiten und stecken andere mit Ihrer Begeisterung an 

PASSEN WIR ZUSAMMEN? 

▪ Konstruktive Verbesserungsvorschläge und aktive Mitarbeit sind in unserem aufgeschlos-

senen, kollegialen Team erwünscht. 

▪ Wir legen Wert auf individuelle Förderung, erreichen die Ziellinie aber nur im Team. Daher sind 

uns ein werteorientiertes Miteinander und Kommunikation auf Augenhöhe wichtig. Das heißt 

auch: Wir brauchen Sie, so wie Ihre Kollegen auch, bei uns vor Ort (kein Home-Office). 

▪ Unser Hauptsitz liegt am Chemnitzer Stadtrand und ist gut mit dem Auto erreichbar. Hier 

haben wir optimale Arbeitsbedingungen geschaffen, u.a. ergonomische Arbeitsplätze, top 

eingerichtete Pausen- sowie Entspannungszonen, Massagen und Sportmöglichkeiten. 

Entfalten Sie in einer angenehmen Atmosphäre Ihr Potenzial!  
 

➢ Bitte geben Sie bei der Bewerbung Ihren möglichen Eintrittstermin sowie Ihre Gehaltsvorstellungen an. 

 

 

 

 

 

Ihre Ansprechpartnerin  

zu dieser Stelle: 

 

Kerstin Menzl 

E-Mail: personal@menzl.de 

Tel.: 037208/600-48 

-------------------------------------------- 

Container Vermietung und 

Verkauf Menzl GmbH 

 

Gottfried-Schenker-Straße 15 

09244 Lichtenau/ OT Ottendorf 

 

Tel.: 037208/ 600-0 

E-Mail: personal@menzl.de 

Internet: www.menzl.de/karriere 

-------------------------------------------- 

 

Wir freuen uns auf Ihre 

Bewerbung unter 

personal@menzl.de 

  IT-Projekt-Manager im Vertriebsteam (m/w/d) – 40h/Woche 

 


